11-2019

HZB

HAMBURGER ZAHNARZTEBLATT

|

w.

Auffallen - Kammer betelligt sich an
Azubi-Recruitment-Kampagne

Aufkommen - Patientenberatungen
stark nachgefragt

Auftritt - KZV und Kammer
halten Praxis-Abgeberseminar

Auffrischung - Kammer riickt
ZFA- Berufsbild ins rechte Licht




nachrichten

,,DUu bist alles fiir uns” -
Kammer beteiligt sich an Azubi-Kampagne

Kampagne zur Rekrutierung von Auszubildenden fur den Beruf zur/zum Zahnmedizinischen Fachan-
gestellten (ZFA) gestartet. Im Netz gibt es dazu sogar eine Community fiir alle ZFA und die, die es wer-
den mochten!

-~ | Die Hamburger Zahn-
arztpraxen sehen
groBen Herausforde-
rungen entgegen, Azu-
bis flir das Berufsbild
ZFA zu gewinnen. Die
Schwierigkeiten, quali-
fizierte Auszubildende
zu finden, sind jedoch
kein  Einzelschicksal
von Hamburger Zahn-
arztpraxen: Die Aus-
bildungssituation  in
Deutschland bleibt ins-
gesamt angespannt.
Das zeigen der Berufs-
bildungsbericht 2019 sowie verschiedene weitere Studi-
en. Der Wettbewerb um Azubis wird also insgesamt har-
ter. Deshalb sind neue Ideen notwendig, um noch mehr
in die gezielte Ansprache potentieller Bewerberinnen
und Bewerber einzutreten. Darum hat sich die Zahnarz-
tekammer Hamburg der ZFA-Azubi-Kampagne ,Du bist
alles fiir uns" angeschlossen, um das Berufsbild ZFA in
Hamburg noch bekannter zu machen.

Uberzeug Dich hier:

................

Hinter ZFA steht ein anspruchsvolles Berufsbild - und
die unerlassliche, helfende Hand des Zahnarztes. ,Die
Hamburger Praxen haben seit Jahren gro3te Schwierig-
keiten, geeignete Auszubildende zu finden. Mit dieser
Kampagne wollen wir das interessante Berufsbild und
die Weiterentwicklungsmaoglichkeiten aufzeigen, um in-
teressierte und qualifizierte Auszubildende fiir den Beruf
ZFA zu gewinnen”, sagt Dr. Maryla Brehmer, Vorstands-
mitglied der Kammer und hier zustandig fiir das Referat
Berufsausbildung.

.Du bist alles fir uns” heiSt die Initiative, hinter der
die Kammern Hamburg, Hessen, Niedersachsen und
Nordrhein stehen. Insgesamt drei Testimonials machen
Werbung fiir die Karriere in der zahnéarztlichen Branche.
Die Kampagne weist insbesondere auf die Vielseitigkeit
des Berufs hin.

Dass die ZFA-Azubi-Botschafter ,auf Augenhohe' da-
herkommen - hat einen einfachen wie plausiblen Hin-

tergrund: Die drei sind allesamt echte Azubis und keine
gecasteten Schauspieler. In kurzen Videos erzahlen sie
ihre Geschichte - beispielsweise, wie sie zum Beruf
gekommen sind - und was sie hier besonders schatzen.
Aber es gibt auch Bewerbungstipps fiir die angehenden
Praxishelden.

Auf der Website www.du-bist-alles-fuer-uns.de, auf Fa-
cebook und youtube sind die Informationen fiir Interes-
sierte abrufbar. Nattrlich konnten die Inhalte bei Gefallen
auch in den sozialen Medien ,geliked' und/ oder geteilt
werden. Auf den Seiten konnen sich Interessierte bei Be-
darf auch Infomaterial herunterladen - und bekommen
naturlich auch einen direkten Link zum Stellenportal und
dem Bereich ,Ausbildungsplatze’ von www.zahnaerzte-
hh.de..

Das Motto ,Du bist alles fiir uns” soll die Bedeutung der
ZFA firr eine Zahnarztpraxis betonen. Video-Clips, Flyer
und Poster kommen hier zum Einsatz - fiir den Gebrauch
in der direkten Ansprache und auf Azubi-Messen, auf
denen die Kammer prasent ist.

Jm Azubi-Marketing gibt sehr vielfaltige Moglichkeiten
fir MaBnahmen und Kampagnen, um Auszubildende
anzuwerben. Unabhangig von den gewahlten Werbe-
plattformen gilt dabei: Authentische Aussagen zahlen
mehr als abgedroschene Werbe-Slogans. Deshalb glau-
ben wir fest daran, dass uns genau diese Kampagne bei
der Suche nach qualifizierten Azubis fiir die Hamburger
Zahnarzte unterstutzen wird", sagt Dr. Brehmer.

Die Comminity fiir Interessierte findet sich auf:
https://www.facebook.com/praxishelden.zfa

Informationsmaterial und die Testimonial-Kampagne im
Web: https://du-bist-alles-fuer-uns.de/
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nachrichten

Kammer-Kurz-Nachrichten

Blrgerschaftswahl

Im Vorfeld der Blrgerschaftswahl fiihrt die Kammer ge-
meinsam mit der KZV eine Podiumsdiskussion mit Politi-
kern am 20.01.20 in der AlsterCity durch. Die Hamburger
Zahnarztinnen und Zahnarzte sind herzlich eingeladen.
Anmeldungen nimmt Frau Gersch entgegen, unter
frieda.gersch@zaek-hh.de.

LAJH

Am 041119 fanden Vorstandssitzung und Mitgliederver-
sammlung der LAJH unter Leitung des Vorsitzenden
Herrn von Laffert statt. Die Mitglieder zeigten sich erfreut
Uber die zahlreichen Aktivitaten, die der neue Geschafts-
flhrer der LAJH, Herr Schlichting, im Jahre des 40. Jubi-
laums angestoBen hat und die auf groBe Resonanz in der
Presse gestol3en sind.

qg o 1919-2019
==
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LAJH: VORBEUGUNG
VON ZAHNERKRANKUNGEN BEI KINDERN
Aligner
Der BDK hat Herrn von Laffert zu der Mitgliederver-
sammlung des Landesverbandes Hamburg am 04.11.19

eingeladen. Er hat Uber die Aktivitaten der Kammer zu
Alignern gesprochen.

Existenzgriinder-/Abgeberseminar

Das Existenzgrunder-/Abgeberseminar am 09.11.19 in der
apoBank war mit 80 Teilnehmern - in etwa gleich viel
Griundern wie Abgebern - ausgebucht. Neben den Vor-
tragen wurde Grundern und Abgebern die Moglichkeit
gegeben, miteinander Gesprache zu flhren.

Alterszahnheilkunde

Am 081119 hat Herr Dr. Einfeldt ein Gesprach in der
Stiftung Alsterdorf zur Zahnmedizin bei Patienten mit
Handicap geflihrt. Am 111119 flihrte er mit Herrn

Dr./RO Banthien ein Treffen mit aufsuchenden Zahn-
arzten durch. Am 131119 hielt er in der Berufsschule fr
die Pflege einen Vortrag liber die Zahnmedizin in der
Pflege vor lber 40 Berufsschullehrern. Mit der Hambur-
gischen Pflegegesellschaft findet am 20.11.19 ein Treffen
statt, bei dem Uber weitere gemeinsame Aktivitaten
beraten wird.

Tarifvertrag ZFA

Am 151019 nahm Frau Dr. Brehmer an der Vorbespre-
chung der Tarifgemeinschaft flir den ZFA-Tarifvertrag teil.
Es wurde das Angebot an den Verband vorberaten. Die
Tarifverhandlungen finden am 271119 in Hamburg statt.

Hanseatische Lehrstellenborse

Am 24./251019 fand die Hanseatische Lehrstellenborse
in der Handelskammer statt. Die Kammer war mit einem
Stand vertreten. Das Interesse an der ZFA-Ausbildung
war leider gering.

Kammerbroschure

Die Kammer hat eine neue Broschiire ,lhre Zahnarz-
tekammer Hamburg stellt sich vor” erstellt, die neuen
Mitgliedern ubergeben wird.

lhre
Zahnarztekammer Hamburg
stellt sich vor
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Famulaturpraxen

Herr Prof. Heydecke wird in der Delegiertenversamm-
lung am 26.11.2019 (ber die Einbindung von Ausbildungs-
praxen als Famulaturpraxen in dem neuen Modellstudi-
engang informieren.

Ausbildungskampagne ,Du-bist-alles-flir-uns”

Im Zuge der Beteiligung der Zahnarztekammer Ham-
burg an der Ausbildungskampagne der Zahnarztekam-
mer Nordrhein ,Du-bist-alles-fliir-uns” sind die ersten
Broschuren erstellt worden. Die Kampagne wird in den
Internetauftritt integriert.

nachrichten

Zahnmedizinisches Museum Zschadral3

Die Bundeszahnarztekammer wendet sich die an Kam-
mern, um den Appell zur Unterstutzung des Zahnmedi-
zinischen Museums in Zschadra8 zu unterstiitzen. Das
Prasidium bittet darum, die Aktion positiv zu begleiten
und auch im HZB hieriiber zu berichten.

Aufstiegsfortbildung ZFA

Am 021019 nahm Frau Dr. Brehmer an der Sitzung des
ZFA-Ausschusses der BZAK teil. Es wurde iiber Auf-
stiegsfortbildungen flir ZFA beraten.

#Zischow digital

zischow BASE KRONE

Interesg? geweckt? Infomationen erhalten Sie per

Faxan|040.-F23 830 93 - 20 oder
Mailfanizischow@zischow-dental.de

Monolithische Zirkonoxidkrone
ohne Verblendung

zischow PREMIUM KRONE
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Ihre #ZischofINEXPEREN

Multilayer-Krone mit mehreren
Farbschichten ohne Verblendung

zischow HIGH END KRONE *kk
Individuell keramisch verblendetes

Zirkongeriist

Alles fiir Inre strahlenden Patienten! Sprechen
Sie uns an! Wir stellen Ihnen unsere hoch-
asthetischen keramischen Kronen gern vor!

. Unsere sind fiir Sie da.

zischow dental

hamburg

Winterhuder Weg 76 a - 22085 Hamburg - T 040 23 880 98 0 - F 040 23 880 98 20 - zischow@zischow-dental.de - www.zischow-dental.de
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Starker nachgefragt:

Die Patientenberatungen von Kammer und KZV

Etwa 10 Prozent mehr Kontakte verzeichneten die Patientenberatungen der Korperschaften im Jahr

2018.

Insgesamt wurden im Jahr 2018 2.225 Patienten beraten.
Die Kassenzahnarztlichen Vereinigung Hamburg fiihrte
1.231 Patientenberatungen durch und die Zahnarztekam-
mer Hamburg dokumentierte insgesamt 994 Patienten-
beratungen.

Bundesweit wurden von den Korperschaften mehr als
35.500 Patientenberatungen durchgefiihrt. Seit 2016
wird die Erfassung der Patientenkontakte lber eine bun-
desweite einheitliche und webbasierte Software erfasst.
Am Zentrum fiir Zahnarztliche Qualitat (ZZQ) erfolgt
die wissenschaftliche Auswertung der standardisierten
Datensatze.

In der Patientenberatung der Zahnarztekammer Ham-
burg lieBen sich die meisten Anfragen durch die umfas-
sende Beratung, Informations- und Wissensvermittlung
klaren. Insgesamt konnten so 75% der Anfragen pro-
blemlosend beantwortet werden. Auch in Konfliktfallen
wurden haufig Beratungen in Anspruch genommen, z.B.
wenn es um die Klarung zur Ausfiihrung von Leistungen

ging. Durch Aufklarung und Einholung von Stellungnah-
men der behandelnden Zahnérzte, konnten so oftmals
Unklarheiten beseitigt werden. Darliber hinaus lieBen
sich die Patienten die Ablaufe zur Durchfiihrung von Pri-
vatgutachten und Schlichtungen erldutern. Jede Anfrage,
die geklart werden kann, vermeidet u.U. spatere Aus-
einandersetzungen oder gar langwierige Streitigkeiten.

In 45% der Falle gaben die Ratsuchenden an, tber das
Internet Kenntnis von den Beratungsangeboten der
Zahnarztekammer erhalten zu haben. Am haufigsten
wurde, in 85% der Falle, die telefonische Beratung ge-
nutzt. Personliche Beratungen nahmen 24 Ratsuchende
in Anspruch.

Bei der Zuordnung der Anfragen in Leistungsbereiche,
lagen die Fragen zu Zahnersatz mit 45,85% weit vorn.
Hierunter fallen z.B. Fragen nach Zahnersatzmaterialien,
Allergien, Eingewohnungsdauer, etc.. Es folgten die An-
fragen zu Implantologie und Chirurgie mit 21,98%. Bei
den Anfragen zu Patientenrechten lagen die Fragen zur
Gewahrleistung bei Zahnersatz mit fast 50% der Falle
vorn. An zweiter Stelle folgten die Fragen zum Einsichts-
recht des Patienten in die Behandlungsdokumentation
mit 18,48%. Zum Datenschutz gab es erfreulicherweise
nur sehr wenige Anfragen von 1,37%.

Bei den gesetzlich versicherten Patienten ist es haufig

die Krankenkasse, die auf das Beratungsangebot der

KZV hinweist. Uber 40% der Patientenkontakte entste-

hen auf diesem Wege. Das Internet (20,10%) oder der

Hinweis aus der Zahnarztpraxis (8,90%) waren weitere
Wege zur Patientenberatung.

Thomas Klitzke

Steuerberatung
fiir Arzte und Zahnirzte

Bleicherstrafie 13
22767 Hamburg

Telefon: 040/34 99 34 33.

moin@tk-steuerberater.de
www.tk-steuerberater.de

Ein nicht unerheblicher Teil der Beratungs-
leistungen der KZV (24.29%) entfiel auf die
Serviceangebote rund um Eintragungen fir
unvollstandige oder verlorengegangene Bo-
nushefte. Weit lber die Halfte der Bera-
tungskontakte (55,32%) nahmen allerdings
die Fragen zu Kosten und Rechtsthemen ein.
Dabei stehen insbesondere die Priifung von
Geldforderungen und Rechnungen durch Ei-
genanteile bei Zahnersatz, Mehrkosten bei
Fullungen und Wurzelkanalbehandlungen im
Vordergrund (18,85%). Fragen zu den Pati-
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entenrechten in Bezug auf Gewahrleistung bei Zahn-
ersatz oder Einsichtsrecht in Behandlungsunterlagen
folgten mit 18,44% noch vor der Klarung von Anspriichen
gegenuber den Krankenkassen und Fragen zu Gutach-
ten und Schlichtungsverfahren (je ca. 5,5%).

Neben der Fachberatung und der Klarung von Be-
schwerden durch die Verwaltung der KZV waren es mit
insgesamt 172 telefonischen und personlichen Kontakten
auch die rein zahnarztlichen Beratungen zu medizi-
nischen Fragen, Behandlungsmethoden und zum Heil-
und Kostenplan die einen ganz wesentlichen Teil zur
Beratungsqualitat der beiden Korperschaften beitragen.
Da ,InfoLine" und ,Zweitmeinungsmodell” den Patienten
die Moglichkeit geben, Fragen in Ruhe und abseits einer
Behandlungssituation mit einem Zahnarzt/einer Zahn-
arztin zu besprechen.

Die Patientenberatungsstellen von ZAK und KZV sind
eine neutrale Instanz, geben sachkundige Informationen

Schenk_en"Si_?:j;r?

0.

[

nachrichten

und stehen bei Konflikten zur Verfligung. Wir bieten
Beratungen zu Gutachten und Schlichtungen an. Erster
Ansprechpartner fiir die Patienten ist und bleibt der be-
handelnde Zahnarzt. Selbstverstandlich stehen wir auch
Ihnen und Ihrem Praxisteam flir Auskiinfte gerne zur

An- und Verkauf von Gold,
Silber, Platin, Palladium

personliche, diskrete Beratung
und Verkauf vor Ort

bankenunabhangige
SchlieBfachanlage

Edelmetalldepot ohne
Mindestlagerwert

zertifizierter Onlineshop

versicherter, deutschland-
weiter Versand

G@®|dkontor

Hamburg GmbH

Kontorhaus BergstraBBe « BergstraBBe 16 « 20095 Hamburg
Tel.: +49 (040) 30 60 599 10 - Fax: +49 (040) 22 81 359 89
E-Mail: info@feingoldhandel.de « www.feingoldhandel.de

HZB 11-2019 /



nachrichten

Verfligung. Unser Serviceangebot wird standig weiter-
entwickelt und verbessert.

Herauszustellen ist, dass die Grundvoraussetzung fiir
eine erfolgreiche Behandlung die gute Zusammenar-
beit zwischen Zahnarzt und Patient ist. Das Vertrau-
ensverhaltnis ist von hoher Bedeutung und starkt die
Bindung zwischen Patient und Zahnarzt. Hierzu zahlt
auch die umfassende Aufklarung zu den Behandlungen,
Behandlungsalternativen und insbesondere der Kosten.
Patienten berichten uns immer wieder, dass sie grofBen
Wert auf eine dauerhafte Verbindung zu einem ,Haus-

zahnarzt” legen, sich eine gute Betreuung, Aufklarung
und Beteiligung winschen.

Weiterfuhrende Quellen und Materialien stehen lhnen
auf den Seiten von der BZAK und KZBV zur Verfligung.

Uta Steenhus
Zahnarztekammer Hamburg, Patientenberatung

Stefan Baus
Kassenzahnarztliche Vereinigung Hamburg,
Patientenberatung

Wissenswertes zur Azubi-Akquise -
Das dirfte fiir Sie von Interesse sein.

Am 2410.2019 fand in der Agentur fur Arbeit Hamburg erstmalig eine informative Veranstaltung rund
um das Thema Ausbildung in Gesundheits-und Pflegeberufen statt.

Unter dem Motto ,Gesundheitstag” lud die Fachgrup-
pe Gesundheit Azubi Plus der Jugendberufsagentur zu
einem Update flir die Azubi-Akquise bestimmter Ausbil-
dungsberufe ein.

Neben Vortragen von Vertretern des Bundesamts fiir
Familie und zivilgesellschaftliche Aufgaben sowie der
Asklepios-Klinik, war auch die Zahnarztekammer Ham-
burg, vertreten durch Frau Dr. Brehmer, als Referentin
prasent.

Azubi Plus.

Ist lhnen das eigentlich ein Begriff?

Oder anders:

Wir alle mlssen uns Fachkrafte von morgen sichern,
sehen uns aber schon lange mit den Nachwuchssorgen
konfrontiert.

Unsere gemeinsamen Winsche sind:

= Die Suche nach passgenauen Bewerberinnen und
Bewerber fiir unsere derzeit unbesetzten Stellen

« Professionelle Delegation bzgl. der Vorauswahl der
Auszubildenden

« Kostenfreie Veroffentlichung unserer Ausbildungsstel-
len im Internet

= Eine personliche Kontaktperson rund um das Thema
Ausbildung

« Individuelle Informationen zu maoglichen Fordermog-
lichkeiten

« ZFA-Ausbildung, Ausbildungstouren, Bewerbertage ...
Wie gehen wir vor?

Wer horte sich unsere Bedlrfnisse an?

Die Teilnehmer/Zuhorer dieses Gesundheitstages waren
Berufsberater/innen und Ausbildungsvermittler/innen
aus ganz Hamburg, also diejenigen, die flir die pass-
genaue Vermittlung von Auszubildenden und Fachkraf-
ten verantwortlich sind.

my

KRUMBHOLZ KONIG & PARTNER?

Steuer+Unternehmensberatung

40 Jahre

Kompeten-

fiir Heilberufe M.Kénig,

Steuerberater

www.berater-heiloerufe.de | Tel.: 040 554 994 0

H.-G. Fritsche,
Steuerberater

s Eipoly - bvder Zel.

Unter dem Motto ,Ausbildung ZFA-Berufs-
kunde, Chancen und Wandel" legte Dr. Breh-
mer den Fokus auf das stetig wachsende
Anforderungsprofil und die Parameter fiir die
Berufswahl ZFA.

Welche Kriterien mussen erflllt sein, von
Schulbildung und Sprachkenntnissen Uber
Soft Skills, Aufgabenvielfalt, technischem
Geschick und vielem mehr, damit Ausbil-
dung gelingt?

Erfolgreiche Ausbildung und Ausbildungs-
zufriedenheit sind schlieBlich die Vorausset-
zung fur den Verbleib im Beruf.
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Ist der ZFA-Beruf ein Beruf fir jeden? Mitnichten und
schon gar nicht fiir die Ubriggebliebenen.

Wenn Unterstutzung durch abH (ausbildungsbegleiten-
de Hilfe) und ASA (assistierte Ausbildung) absehbar ist,
ist eine Klarung im Vorwege mit dem Ausbilder unum-
ganglich.

Gelingensfaktoren einer erfolgreichen Ausbildung wur-
den klar kommuniziert, ebenso mogliche Reibungs-
punkte, die durch die richtige, passgenaue Auswahl von
Azubi Plus, vermieden werden konnen.

Kurzum: Das sich wandelnde ZFA-Berufsbild wurde
ins rechte Licht gerlickt. Und das war uberfallig. Die
anschlieBende Fragerunde zeigte, dass die Teilnehmer/
innen des Gesundheitstages dankbar waren flir das
.Update ZFA".

Wenn Sie, liebe Kolleginnen und Kollegen, den Glauben
an die ZFA-Ausbildung und somit an lhre eigene Perso-
nalpolitik weiterhin mit Herzblut aufrecht erhalten und

nachrichten

sich weiterhin beherzt der Suche nach ,lhren” Auszubil-
denden widmen, dann nutzen Sie unser Netzwerk und
den direkten Kontakt zur Jugendberufsagentur.

Kontakte und weitere Informationen zu Azubi Plus fin-
den Sie unter:

Dr. Maryla Brehmer
Vorstandsmitglied
(Referat Praxismitarbeiterinnen)

“ ILSABE FURSTENHOFF-RUB m CREATIVE DIRECTION

Praxismarketing

Werbung - Design -

www.fuerstenhoff.com

Websites, Logo Design und Praxismarketing
fir Zahnarztpraxen.

Ich biete lhnen professionelle und umfassende Beratung in allen Bereichen des modernen Praxismarketings:

= Erstellung von Websites
= Suchmaschinenoptimierung (SEO) fir

= Re-Design bestehender Websites
= Finrichtung und laufende Betreuung von

= |[ogo Design
m Praxisbroschiiren und

gute Platzierung bei Google & Co. Profilen bei Bewertungsplattformen Patienteninformationen

Vereinbaren Sie jetzt lhren unverbindlichen Beratungstermin: 0173 - 24 56 533 oder info@fuerstenhoff.com
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kammer-nachrichten

Abgeber sucht Ubernehmer - Ubernehmer sucht Abgeber

Der (oder die) Eine ist am Ende seines Berufslebens und
mochte seine Praxis abgeben, die (oder der) Andere
mochte seine berufliche Zukunft aufbauen und sucht
eine Praxis. Was sich einfach anhort, ist in der Praxis nicht
immer so einfach umzusetzen. Grund genug fiir die Kam-
mer gemeinsam mit der KZV und der apoBank eine Ver-
anstaltung fir Exi-
stenzgrinder und
Praxisabgeber zu
organisieren. Die-
ses Mal mit einer
zusatzlichen Opti-
on: dem Angebot &
eines personlichen
Kennenlernens.

Kammerprasident von Laffert (Foto, M) und KZV-Vorstand Dr./RO Banthien (l.) berichten
aus der Praxis fur die Praxis Uber wissenswertes zur Exitenzgriindung

GroBes Interesse
Der Existenzgrin-
der- und Praxisabgebertag fiir Zahnarzte am 09.11.2019
stie auf groBes Interesse. Lange vor dem Termin war
die Veranstaltung ausgebucht und die Warteliste lang.
Und anders als man zunachst vielleicht denkt, waren es
nicht nur Praxisabgeber, die den Termin wahrnehmen
wollten, sondern auch Existenzgriinder, die sich Uber die
Méglichkeiten der Ubernahme informieren und vielleicht
schon erste Kontakte kniipfen wollten. Und so waren
Abgeber und Griinder in ahnlich groBer Zahl gekommen,
um interessante und praxisnahe Vortrage zu horen.

Personliches Kennenlernen

Die Kammer hatte erstmals die Moglichkeit angeboten,
dass sich Abgeber und Ubernehmer persénlich kennen
lernen konnen. Hierzu wurden die Abgeber als auch
Ubernehmer angeschrieben und gebeten, einen Frage-
bogen auszufiillen, um festzustellen, welche Uberneh-
mer zu welchen Abgebern passen konnten. Diese neue
Moglichkeit der Kontaktaufnahme wurde interessiert
angenommen und die Gesprachspartner waren sich
anschlieBend einig, dass es eine gute Moglichkeit war,
einen ersten Eindruck zu gewinnen, um feststellen zu
konnen, ob sich weitere Gesprache lohnen. Nicht alle
Anwesenden hatten von dieser Moglichkeit Gebrauch
gemacht. Einige stellten erst vor Ort fest, dass es eine
gute Moglichkeit des zwanglosen Kennenlernens ist,
von der sie auch hatten Gebrauch machen wollen. Fur
die nachste Veranstaltung wird schon dartber nach-
gedacht, wie das Angebot noch attraktiver gestaltet
und leichter zuganglich gemacht werden kann. “Ein
solches Gesprach ist hilfreich und schult, auch wenn
die konkrete Praxis vielleicht nicht infrage kommt", so
ein Grlnder.

Gemeinsamer Start

Zum Auftakt der Veranstaltung begriifte Marco Linden-
berg, Abteilungsdirektor und Teamleiter Berater selbst-
standige Heilberufe der apoBank die zahlreichen Teil-
nehmer. Er verwies auf die aktuelle Studie von apoBank
und IDZ zu zahnarztlichen Existenzgrindungen, die
wieder belege, dass
die Praxisubernah-
me die wichtigste
Griindungsform sei.
Von daher sei eine
Veranstaltung wie
diese wichtig, um
die Beteiligten zu-
sammenzubringen.
Kammerprasident
von Laffert dankte
der apoBank fiir die
Organisation der Veranstaltung, die sie gemeinsam mit
Frau Dr. Menzel von der Kammer entwickelt hatte. Er
verwies auf die Statistik, wonach es im Bundesgebiet
weiterhin 82 % Einzelpraxen gibt, so dass diese sowohl
fir die Abgeber wie auch fiir die Ubernehmer Zukunft
habe. Dr./RO Eric Banthien begriiBte die Teilnehmer sei-
tens der KZV und wiinschte ein erfolgreiches Seminar.

Wie hoch ist der Wert der Praxis?

Der erste Vortrag von Herrn Frank Boos, vom Sach-
verstandigenbiiro Pfeffer & Boos war ebenfalls fir alle
Beteiligten angelegt. Denn nachdem sich Abgeber und
Ubernehmer gefunden haben und sich grundsétzlich einig
sind, kommt es héufig bei der Frage nach dem Praxiswert
zu sehr unterschiedlichen Vorstellungen. Die Berechnung
ist nicht einfach und wird auch zunehmend hinterfragt,
weshalb die Kammer ihr Angebot, Praxisbewertungen
vorzunehmen auch leider einstellen musste. Herr Boos ist
offentlich bestellter Sachverstandiger flir die Bewertung
von Praxen im Gesundheitswesen und wird daher auch
bei Gerichtsverfahren als Gutachter beigezogen.

Modifiziertes Ertragswertverfahren

Fir die Bewertung gab es friiher mehrere Verfahren, die
zu unterschiedlichen Ergebnissen fiihrten. Der Bundes-
gerichtshof hat dem ein Ende bereitet und lediglich das
modifizierte Ertragswertverfahren zugelassen, so der
Referent. Dabei geht es nicht nur um den derzeitigen
Umsatz, sondern auch den zuruckliegenden und die Zu-
kunftsprognose. Daneben spielen der Standort und die
Art und Zusammensetzung der Patienten und die Kon-
kurrenzsituation eine Rolle. So wichtig hierzu schriftliche
Unterlagen sind, so muss der Gutachter sich doch vor
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Ort ein Bild verschaffen, um eine angemessene Bewer-
tung durchflihren zu kénnen.

Wichtige Berater

Die Entscheidung, eine Praxis abzugeben bzw. eine
Praxis zu Ubernehmen, ist eine Lebensentscheidung von
erheblichem finanziellen Umfang. Diese Entscheidung
sollte unbedingt mit erfahrenen Beratern getroffen wer-
den, so die Botschaft der Referenten der weiteren Vortra-
ge, die getrennt fiir Abgeber und Ubernehmer gehalten
wurden. Ohne Bank, Juristen und Steuerberater wird
man realistischer Weise solche Schritte nicht gehen. Die
Beratung sollte weit vor dem spateren Vertragsschluss
erfolgen, denn es gilt, die Weichen fiir Abgabe wie Uber-
gabe rechtzeitig zu stellen.

INKO
Die Grunder wurden uber das INKO Programm (Inve-
stitions- und Kostenberatungsprogramm) der apoBank

m ZAEVERS

kammer-nachrichten

informiert. Der Griinder berechnet gemeinsam mit dem
Berater den erforderlichen Umsatz, der nicht nur die Ko-
sten der Praxis, sondern auch die der personlichen Le-
bensflihrung umfasst. Daflir werden auch die Daten der
konkreten Praxis mit dem Durchschnitt der Daten aller
Praxen (soweit bekannt) in einen Vergleich gesetzt, da-
mit der Grinder sehen kann, wie Kosten und Ertrags-
struktur der Praxis im Verhaltnis zu anderen Praxen sind.
Auch erfolgt ein kostenloser Standortcheck, denn die
Lage und die Konkurrenzsituation der Praxis sind wich-
tige Faktoren fiir die kiinftigen Erfolgsaussichten.

Vermogensaufbau

Der Abgeber hat den Praxiserlos haufig als Bestandteil
seiner Altersvorsorgeplanung eingeplant. Anders als
man zunachst denkt, macht die heutige Zinssituation
den Vermogensaufbau auch flir Praxisgriinder interes-
sant. So ist es durchaus denkbar, die Praxis zu finanzie-
ren und parallel Vermogensanlage zu betreiben.

Wir sind die Experten aus
Hamburg, bei Versicherungen
fiir die Zahnmedizin

Passgenauer Versicherungsschutz und
optimale Beratung durch Experten mit

15 Jahren Erfahrung

Einsparung von Praxiskosten durch
faire Beitrage

Voller Marktzugriff auf alle Versicherer,

Transparente Ablaufe und schnelle
Hilfe im Schadenfall

Unter www.zaevers.de oder 040 637 022 48 individuelles Angebot einholen
und bis zu 50% bei der Berufshaftpflicht sparen!

HZB 11-2019 11



kammer-nachrichten

Nicht fehlen dirfen fiir beide Seiten die Versicherungen.
Fir den Griinder sind dies neben der Berufshaftpflicht-
versicherung insbesondere Versicherungen, die bei
einem etwaigen Praxisausfall, sei es aufgrund von Sché-
den an den Praxisraumen, oder aufgrund von Problemen
mit der eigenen Gesundheit, eintreten. Fur Abgeber ist
das Thema Lebensversicherung und Auszahlung bzw.
Kapitalisierung der Betrage ein wichtiges Thema.

An die Steuern denken

Der Brutto-Praxiserlds mag manchen Abgeber erfreuen.
Wenn der Nettobetrag nach Steuern aber erheblich da-
runter liegt, wird die Freude getrubt. Wichtig ist es daher,
mit seinem Steuerberater vor dem Vertragsschluss tber
steuerliche Moglichkeiten, die zu diesem Zeitpunkt noch
bestehen, zu sprechen. Steuerberater Jens Witte vom
Steuerberatungsbiiro Witte & Riihl zeigte auf, auf welche
Punkte Abgeber zu achten haben. Und auch fir den
Grunder gibt es zahlreiche Aspekte, die ihm vermutlich
nicht bekannt sein werden. Jede Aktivitat im Zusammen-
hang mit der spateren Griindung kann einen Aufwand
darstellen, der steuerlich geltend gemacht werden kann.
Daher ist die rechtzeitige Kontaktaufnahme zum Steuer-
berater sinnvoll.

Die Griindung ist das eine, der laufenden Praxisbetrieb
das andere. Die Erfahrung zeigt, dass ein Steuerberater
wichtiger Ansprechpartner fiir samtliche Fragen um
Gehaltsabrechnung und Meldungen an Krankenkassen
etc. ist. Er kann aber auch betriebswirtschaftliche Aus-
wertungen, sogenannte BWAs liefern, mit denen der
Zahnarzt weil3, welche Einnahmen und Ausgaben er hat
und wo er wirtschaftlich steht.

Schriftlicher Kaufvertrag

Ist die passende Praxis gefunden und eine Einigung lber
den Kaufpreis erfolgt, ist der Kaufvertrag zu formulieren.
Dieser Vertrag ist die Grundlage fiir die Ubertragung der
Praxis wie flr alle nachtraglich entstehenden Fragen,
Probleme oder Auseinandersetzungen. Von daher ist
es wichtig, hierauf groBe Sorgfalt zu verwenden um alle
Eventualitaten zu berlicksichtigen. Der erfahrene Anwalt
kennt aus seiner Berufserfahrung und seinen fachlichen
Fortbildungen die moglichen Fallstricke, die es zu beden-
ken gibt. Auch wenn sie sich fiir Abgeber und Uberneh-
mer zunachst teilweise etwas fremd anhoren konnen, die
Praxis hat gezeigt, dass es solche Konstellationen gibt.
Rechtsanwalt und Fachanwalt fiir Medizinrecht Sven
Hennings von der Kanzlei CausaConcilio machte den
Abgebern deutlich, dass es gut ist, diese in den Vertrag
aufzunehmen. Rechtsanwalt Prof. Dr. Dr. Thomas Ufer
ebenfalls Fachanwalt flir Medizinrecht der Kanzlei Cau-
saConcilio zeigte den Griindern auf, wie wichtig ein guter
Kaufvertrag ist und in welche Vertrage ein Ubernehmer
eintritt, wie zum Beispiel den Mietvertrag und bestehen-
de Arbeitsvertrage.

Netzwerk wichtig

Es wurde deutlich, dass Griinder wie Abgeber auf ein
gutes Netzwerk, das miteinander zusammenarbeitet
angewiesen sind. Ohne diese kann es an vielen Stellen
zu Problemen kommen, mit Ihnen ist der Zahnarzt gut
beraten und kann auch alle laufenden Themen im Pra-
xisbetrieb rechtzeitig erortern. Der positive Zuspruch
und die lange Warteliste machen die Entscheidung fiir
den nachsten Existenzgriinder-und Praxisabgebertag flr
Zahnarzte den Verantwortlichen einfach.

Fortbildung Zahnarzte Januar 2020

Professionelle Dentalfotografie - Basiswissen Dentalfotografie und Praxis der Patientenfotografie

Erhard J. Scherpf, Bad Zwesten

Ort: Zahnarztliches Fortbildungszentrum im NFI, Mollner LandstraBe 31, 22111 Hamburg

Erkennen problematischer Patienten und Verhaltensstrategien zum Eigenschutz des Praxisteams

Dr. Martin Gunga, Lippstadt

Ort: Zahnarztliches Fortbildungszentrum der ZAK Hamburg, WeidestraRe 122b, 22083 Hamburg

Aktualisierung der Fachkunde im Strahlenschutz nach § 48 StrlSchV mit Erfolgskontrolle

Dr. Jan Bregazzi, Hamburg

Ort: Hotel Panorama Hamburg-Billstedt, Billstedter HauptstraBe 44, 22111 Hamburg

14. Hamburger Zahnarztetag. Implantologie. Heute.
diverse Referenten

Ort: Empire, Riverside Hotel, Bernhard-Nocht-Stral3e 97, 20359 Hamburg

Kurs-Nr.: 21180 INTER
Termin: 11.01.2020
Gebiihr: € 390,00

Kurs-Nr.: 21176 INTER
Termin: 15.01.2020
Gebiihr: €145,00

Kurs-Nr.: 70079 RO
Termin: 22.01.2020
Gebiihr: € 85,00

Kurs-Nr.: 14. Hamburger Zahnérztetag
Termin: 24.01.2020/ 25.01.2020
Gebiihr: € 290,00

Anmeldungen bitte schriftlich an die Zahnarztekammer Hamburg, Fortbildung, Postfach 76 12 67, 22062 Hamburg,
Frau Gries, Tel.: 040 - 73 34 05-55 oder Frau Westphal, Tel.: 040 - 73 34 05-38, Fax: 040 - 73 34 05-76 oder per Mail: fortbildung@zaek-hh.de.
Das Fortbildungsprogramm finden Sie auch unter www.zahnaerzte-hh.de, Rubrik ,Fortbildung”.
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Fortbildung Praxismitarbeiterinnen Januar 2020

Ix1 der GOZ und des BEMA - fiir Wiedereinsteigerinnen und Mitarbeiterinnen nach der Ausbildung (40-Std.-Kurs)

Stefan Baus, Hamburg/ Stephanie Schampel, Hamburg/ Marion Wisch, Hamburg Kurs-Nr.: 10475 ABRG
Ort: Norddeutsches Fortbildungsinstitut (NFl), Molliner LandstraBe 31, 22111 Hamburg Termin: 08.01.2020
Weitere Termine: 15.01.2020, 22.01.2020, 29.01.2020, 05.02.2020, 12.02.2020, 19.02.2020, 26.02.2020, Geblihr: € 600,00

freitags, 10.01.2020, 17.01.2020

Grundkurs BEB/BEL mit Schwerpunkt Reparaturen. Erst verstehen, dann abrechnen!

Astrid Dell, Hamburg

Kurs-Nr.: 10483 ABRG
Termin: 08.01.2020

Ort: Zahnérztliches Fortbildungszentrum der ZAK Hamburg, WeidestraRe 122b, 22083 Hamburg Gebiihr: €110,00

AUSGEBUCHT: Strahlenschutzkurs (Erst-/Neuerwerb) fiir ZAH/ZFA Kurs-Nr.: 74025 RO

Dr. Carsten Ehm, Hamburg/ Jolanta Kascha, Hamburg/ Maren Ihde, Hamburg Termin: 11.01.2020/ 18.01.2020/ 25.01.2020
Ort: Zahnarztliches Fortbildungszentrum im NFI, Mollner LandstraBe 31, 22111 Hamburg Gebiihr: € 330,00

Medizinprodukteaufbereitung. Eine Auffrischung in Theorie und Praxis
Viola Milde, Hamburg
Ort: Norddeutsches Fortbildungsinstitut (NFI), Moliner LandstraBe 31, 22111 Hamburg Gebiihr: € 120,00

14. Hamburger Zahnérztetag. Implantologie. Heute.
ZA Mathias Schade, Hamburg/ Frauke Miiller, Genf/ Ute Rabing, Dorverden Termin: 24.01.2020

Ort: Empire, Riverside Hotel, Bernhard-Nocht-Stra3e 97, 20359 Hamburg

Implantologie fiir die Mitarbeiterin
Ute Rabing, Dorverden

Kurs-Nr.: 10479 HYGIENE
Termin: 24.01.2020

14. Hamburger Zahnérztetag

Geblihr: € 99,00

Kurs-Nr.: 10478 IMPL
Termin: 25.01.2020

Ort: Norddeutsches Fortbildungsinstitut (NFI), Molliner LandstraBe 31, 22111 Hamburg Gebiihr: € 180,00
Einfiihrung in die Prophylaxe und Zahnsteinentfernung fiir Auszubildende ab dem dritten Ausbildungsjahr Kurs-Nr.: 60136 AZUBI
Edeltraud Schiedhelm, Hamburg / Nicole Schumann, Hamburg Termin: 31.01.2020/ 01.02.2020

Ort: Norddeutsches Fortbildungsinstitut (NFl), Moliner LandstralBe 31, 22111 Hamburg Gebiihr: €170,00 (€ 200,00 Umland)

Anmeldungen bitte schriftlich an das Norddeutsche Fortbildungsinstitut fiir zahnmedizinische Assistenzberufe GmbH,

Postfach 74 09 25, 22099 Hamburg, Susanne Weinzweig, Tel.: 040 - 73 34 05-41, Fax: 040 - 73 34 05-75, Mail: susanne.weinzweig@zaek-hh.de.
Das Fortbildungsprogramm finden Sie auch unter www.zahnaerzte-hh.de, Rubrik ,Fortbildung"”.

Praxisborse

https://goo.gl/3j5wtG

Bezirksgruppen
Weihnachtsstammtisch
Termin  Donnerstag, 12. Dezember 2019, ab 19:30 Uhr

Restaurant ,,anno 1905", Holstenplatz 17, 22765 Hamburg-
Altona

Reinhard Rexer / Dr. Tania Roloff MSc

Ort

dentisratio

Unser Angebot fur Ihre Praxis:

smart ZMV@®

Mit einer intelligenten Abrechnungs- und
Verwaltungslgsung schafft [dentisratio]
Freiraume in Ihrer Zahnarztpraxis.

Coaching und Forthildung

Betriebswirtschaftliche Beratung

Sie treffen strategische Entscheidungen,
[dentisratio] berat und begleitet Sie

auf lhrem Weg zum Erfolg.

Digitalisierung der Zahnarztpraxis

Mit [dentisratio] bleiben Sie aktuell in den Themen [dentisratio] erarbeitet Ihr Konzept fur eine
» Abrechnung und Praxisarganisation

» Personalplanung und Zeitmanagement
» Teambuilding und Praxiskultur

zukunftssichere Transformation von der
Karteikarte zum digitalen Praxissystem.

[dentisratio] Abrechnungs- und Verwaltungsdienstleistungen fir Zahn-, Mund- und Kieferheilkunde
dentisratio Hamburg - Stiderstrafde 75 - 20097 Hamburg - Tel. 040 334 61 59 14 - info@dentisratio.de - www.dentisratio.de
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Aus dem Vorstand

Zum 4. Quartal 2019 sind weniger als 40 Hamburger
Zahnarztpraxen nicht an die Tl angeschlossen. Es wird
vermutet, dass sich innerhalb dieser Anzahl auch Praxen
befinden, die angeschlossen sind - aber die Tl noch
nicht verwendet haben. Deshalb: Praxen, die erst kiirz-
lich an die Tl angeschlossen worden sind, sollten dafir
Sorge tragen, dass ein Marker' gesetzt ist - indem bei-
spielsweise ein Stammdatenabgleich Uber das System
vorgenommen wird. Flr Praxen, die sich nicht an die Tl
anschlieBen oder die Tl nicht kenntlich verwendet haben,
hat das BMG (Bundesministerium fiir Gesundheit) einen
Honorar-Abzug vorgesehen.

Das Zahnarzte-Praxis-Panel - kurz ZaPP - geht in die
finale Runde fiir das Jahr 2019. Ziel des ZaPP ist es, eine
aussagekraftige und belastbare Datengrundlage Uber die
wirtschaftliche Entwicklung der Praxen in ganz Deutsch-
land zu gewinnen. Daher bitten die Kassenzahnarztliche
Vereinigung Hamburg und die Kassenzahnarztliche Bun-
desvereinigung (KZBV) die Vertragszahnarztinnen und
Vertragszahnarzte auch in diesem Jahr wieder um aktive
Unterstiitzung und Mithilfe bei diesem wichtigen Lang-
zeitprojekt. Es geht um die individuellen Rahmenbedin-
gungen flr die Praxen und damit um die bestmogliche
Versorgung der Patienten! Letzter Abgabetermin fir die
Unterlagen ist der 31. Januar 2020.

Zulassungsausschuss 2019

Fur die Antrdge an den Zulassungsausschuss sind folgende
Abgabetermine unbedingt zu beachten:

Sitzungstermine Abgabefrist bis

04.12.2019 13.11.2019

Hinweis zu den Abgabefristen

Die Fristen fur die Abgabe der Antrdge missen strikt eingehalten
werden, da nur fristgerecht gestellte Antrdge dem Zulassungsaus-
schuss in seiner nachfolgenden Sitzung vorgelegt werden.

Diese Fristen gelten auch fiir einen geman § 6 Absatz 7 BMV-Z
einzureichenden schriftlichen Gesellschaftsvertrag der beantragten
Berufsausiibungsgemeinschaft. Der Vertrag ist fir den Zulassungs-
ausschuss vorbereitend durch unsere Juristen zu prifen und daher
rechtzeitig vorab bei uns zur Durchsicht einzureichen. Uber Unbe-
denklichkeit bzw. notwendige Anderungen des Vertrages werden
Sie dann schnellstméglich informiert.

Patientenberatung
Kammer und KZV Hamburg

- -

I- R
ttps://goo.gl/APUAUS

Einreichtermine fiir Abrechnungen

Der Vorstand der KZV Hamburg hat die Einreichtermine fiir 2019
festgelegt. Die Termine sind verbindlich.

Datum Monatsabrechnungen Quartalsabrechnungen
16.12.2019 ZE, PAR, KBR 12/2019

07.01.2020 KCH/KFO I1V/2019
15.01.2020 ZE, PAR, KBR 01/2020

17.02.2020 ZE, PAR, KBR 02/2020

17.03.2020 ZE, PAR, KBR 03/2020

06.04.2020 KCH/KFO 1/2020
15.04.2020 ZE, PAR, KBR 04/2020

14.05.2020 ZE, PAR, KBR 05/2020

15.06.2020 ZE, PAR, KBR 06/2020

06.07.2020 KCH/KFO 11/2020
15.07.2020 ZE, PAR, KBR 07/2020

17.08.2020 ZE, PAR, KBR 08/2020

15.09.2020 ZE, PAR, KBR 09/2020

05.10.2020 KCH/KFO 111/2020
15.10.2020 ZE, PAR, KBR 10/2020

16.11.2020 ZE, PAR, KBR 11/2020

14.12.2020 ZE, PAR, KBR 12/2020

Zahlungstermine 2019

20.11.2019 1. AZ fir IV/2019
25.11.2019 ZE, PAR, KBR 10/2019
10.12.2019 2. AZ fir IV/2019
23.12.2019 ZE, PAR, KBR 11/2019

Unseren Mitarbeiterinnen und Mitarbeitern ist es nicht erlaubt,
telefonisch Auskiinfte (iber Kontostéande oder Zahlungen zu geben.

Kassenzahnérztliche
Vereinigung Hamburg

Sprechstunden:
Die Mitglieder des Vorstandes der KZV Hamburg
Dr./RO Eric Banthien, Dr. Claus Urbach und
Dipl.-Kfm. Wolfgang Leischner stehen flr personliche Gesprache
im Zahnarztehaus, Katharinenbriicke 1, 20457 Hamburg,
zur Verfugung.

Es wird um vorherige telefonische
Anmeldung im Vorstandssekretariat gebeten:
Frau Gehendges 36 147-176
Frau Oetzmann-GrofB3 36 147-173

Postanschrift:
Kassenzahnarztliche Vereinigung Hamburg,
Postfach 11 12 13, 20412 Hamburg

E-Mail/Internet: info@kzv-hamburg.de - www.kzv-hamburg.de
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Jubilden

personliches

Geburtstage

Herzlichen Gliickwunsch Herzlichen Gliickwunsch zum...

20 Jahre tatig

ist am 1. Dezember 2019

Alexandra Braasch

ZFA, MFA und QMB in der Praxis Dr. Dr. Stefan Kanehl, Facharzt f.
Mund-Kiefer-Gesichtschirurgie und Dr. Ulrich Konter, Facharzt f. Mund-
Kiefer-Gesichtschirurgie

10 Jahre tétig

ist am 9. Dezember 2019

Andrea Girrmann

ZMP in der Praxis Mary Frances Hartung, Dr. Sven Hartung und
Dr. Fried-Ulrich Valentiner

Zahnarztekammer und KZV Hamburg gratulieren.

Wir nehmen Abschied

15.01.2019
Oliver Meier
geboren 9. August 1971

30.09.2019
Frank Schiliiter
geboren 15, April 1943

06.10.2019
Detlef Johann Kreidel &
geboren 21. April 1926

1410.2019
Dr. Bernd Gronwald
geboren 22. Marz 1945

Wir werden ihr Andenken in Ehren halten.
Zahnarztekammer Hamburg und
Kassenzahnérztliche Vereinigung Hamburg.

. I

90. Geburtstag
am 1612, Dr. Peter Dimigen
80. Geburtstag

am 2412,

75. Geburtstag

Eva Peter

am 1812. Dr. Wolfgang Schildt

am 26.12. Dr.-Medic. Institut f. Medizin Rovana Popescu

am 3012 Rafael Stern

70. Geburtstag

am 0512, Britta MiRfeld

am 2012. PD Dr. Dr. IQUnther Nghse, ' o
Facharzt flir Mund-Kiefer-Gesichtschirurgie

am 2012, Axel Wolfle

am 2612, Dr Christiane Werner,

Fachzahnarztin fiir Kieferorthopadie

65. Geburtstag

am 0412, Christiane Anderson

am 0412. Dr. Ulrich Gottsche

60. Geburtstag

am 0912 Dr. Glinter Fritzsche, Zahnarzt und FZA fiir Oralchirurgie
am 1412 Dr. André van Sprang

am 3112 Dr. Jorg Lemke

Zahnarztekammer und KZV Hamburg gratulieren.

Sollten Sie keine Veroffentlichung Ihres runden Geburtstages wiinschen,
bitten wir um Nachricht unter Tel.: 040 - 73 34 05-18 oder per Mail:
regina.kerpen@zaek-hh.de

© by atikon.com

Steuerberatung statt Steuerverwaltung.

Speziell fir Zahnarzte!

BurchardstraBe 19 | D - 20095 Hamburg | Tel.: +49 (0) 40 - 767 5883 - 160

Fax: +49 (0) 40 - 767 5883 - 166 | info@aescutax.net | www.aescutax.net

AESCUTAX Aj

Steuerberatungsgesellschaft
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Dentalmedizinischer
Abrechnungsdienst

e Zahnmedizinische Abrechnung
» Praxisorganisation

o Laborverwaltung

o Abrechnungsschulung

« Implementierung von ,Solutio”

Birgit Arens
Tel.: 0178/59 69 349
Fax: 040/244 39 23
@: BirgitArensde@yahoo.de

lhr Abrechnungsservice

-+ Wir bernehmen Ihre zahnarztliche
Abrechnung komplett oder in
Teilbereichen

« Wir arbeiten mit allen gangigen
Abrechnungssoftwareprogrammen
inkl. Charly/ Solutio

« Wir unterstiitzen Sie bei der
Strukturierung lhrer Verwaltung

Lassen Sie sich von uns tiberzeugen!

ZmA&O Carmen Schildt
Tel. 040 609 43 06 70
c.schildt@zmao.de

Schnell schicken an:
anzeigen@
hzb-verlag.de

Praxisabgabe

Planen Sie lhre Praxisabgabe oder
Praxiserweiterung?

Machten Sie lhre Praxis professionell bewerten
lassen? Sprechen Sie uns an!

Pluradent AG&Co KG Hamburg, WeidestraRRe
122c, 22083 Hamburg lhr Partner - mit Giber
100 Jahren dentaler Kompetenz.
Ansprechperson: Chris Schops,

Tel.: (040) 32 90 80 37,

Mail: chris.schoeps@pluradent.de

Planen Sie lhre Praxis bald abzugeben?
Dann wenden Sie sich vertrauensvoll an uns.
Gern vermitteln wir Ihnen den richtigen
Bewerber aus unserer umfangreichen Kartei.
Poulson Dental GmbH, 20097 Hamburg,
Tel.: (040) 66 90 78 70, Herr Marco Bark.

COUPON

Bitte veroffentlichen Sie fiir mich eine

Kleinanzeige mit folgendem Text:

unter:

Rechnungsadresse (evtl. Telefon):

Chiffre ] Telefon[] Adressel] E-Mail []

Der Preis betragt brutto € 48,-- bis 6 Zeilen a 35 Buchstaben,
darliber hinaus pro Zeile € 8,-- und Chiffregebuhr € 8,--.
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zahnarztliche
Abrechnung

Sie sind Zahnarzt

und brauchen Hilfe
bei lhrer Abrechnung?
Ich springe fiir Sie ein und helfe!
Holen Sie sich jetzt ein Angebot.

alle Abrechnungstitigkeiten
Abrechnungsnotdienst
Praxisorganisation
Eigenlaborverwaltung
diverse PC-Programme

exxi7I@aol.com
Telefon 0170 - 318 69 73

=2 =2 =3 =2 =23

Stellengesuche

Wachsendes MVZ in Hamburgs Siiden

Zur Erweiterung unseres Teams in unserem
Zahnmedizinischen Versorgungszentrum
suchen wir eine/n angestellte/n Zahnarzt
(m/w/d) in Vollzeit.

Wir sind ein modernes, voll digitalisiertes medi-
zinisches Versorgungszentrum im Herzen von
Buchholz. Unser Behandlungsspektrum umfasst
alle Gebiete der Zahnheilkunde: Oralchirurgie
mit Schwerpunkt Implantologie (auch in ITN),
asthetische Zahnheilkunde, Prothetik, Parodon-
tologie und Endodontie.

Vervollstandigt wird unser ganzheitliches
Behandlungskonzept durch eine Abteilung fiir
Kieferorthopéadie.

Bei uns finden Sie ein interessantes und quali-
tatsorientiertes Arbeitsumfeld, ein modernes
CAD/CAM System erlaubt einen digitalen
Workflow vom Intraoralscan am Patienten bis
zur integrierten 5-Achs-Frasanlage in unserem
grofen innovativen Praxislabor.

Wir bieten Ihnen einen attraktiven Arbeitsplatz,
mit leistungsgerechter Vergiitung, flexiblen
Arbeits- und Urlaubszeiten im Schichtsystem
sowie weitreichende Fortbildungsmaoglichkei-
ten. Wenn Sie, wie wir, einen hohen Service-
und Qualitatsanspruch haben, liber Engagement,
Zuverlassigkeit, fachliche Kompetenz und
Freude an Mitgestaltung verfligen, dann sind
Sie bei uns richtig.

Wir freuen uns auf Ihre Bewerbung!
info@zahnaerztehaus-buchholz.de

QR-Code fiir
die Erfassung
der Kleinanzeigen:




DENTAL-ABRECHNUNGS-SERVICE

Bei uns erhalten Sie
professionelle Unterstiitzung
in allen Abrechnungsbereichen.

* Individuelles Praxismanagement
* Lohn- und Finanzbuchhaltung
* Wir arbeiten mit allen giingigen

verlagsnachrichten

Zahnarztliche Abrechnung
Praxis-QM

+ Zahnarztliche Abrechnung

- Eigenlaborabrechnung

« Praxisinterne Abrechnungsschulung
+ Einfihrung eines QM Systems

EDV-Programmen
Iris Ehline.Rachuth S5 Sabine Klinke

ris mng- chnu . o B
Mobil 0171/27 20526 Praxismanagerin, Dipl. QMB
eh]ing-rachuth@t-online.de I www.prams-organ|sat|on.com
Tel. 04153/54313 0151-124 066 96
kFax 04153/81131 )

Mein Service fiir Sie!

* Zahnarztliche Abrechnung
e Eigenlaborabrechnung

* Praxisorganisation

* Mitarbeiterschulung

Andrea Graumann
0178/422 33 10
andrea.graumann@web.de
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Zahnarztekammer Hamburg

Sprechstunden und Biirozeiten:
Der Prasident und der Vizeprasident der
Zahnarztekammer Hamburg
stehen fiir Gesprache telefonisch
zur Verfligung:

Konstantin von Laffert, Tel.: 73 34 05-11
Dr. Thomas Einfeldt, Tel.: 73 34 05-11
oder 227 61 80.

Bei Bedarf kénnen personliche
Gesprache vereinbart werden.
Birozeiten: Montag bis Donnerstag
8:00 bis 16:30 Uhr,

Freitag 8:00 bis 13:00 Uhr

Sprechstunden Versorgungsausschuss:
Der Vorsitzende des Versorgungsaus-
schusses der Zahnarztekammer Hamburg
Kollege Dr. Pfeffer und sein
Stellvertreter Kollege Dr. Baumbach
stehen flir Gesprache
montags bis freitags telefonisch
(73 34 05-12) zur Verfiigung.

Bei Bedarf konnen personliche
Besprechungen vereinbart werden.

Postanschrift:
Zahnarztekammer Hamburg,
Postfach 76 12 67, 22062 Hamburg,
E-Mail: info@zaek-hh.de
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DG PARO-Jahrestagung: Asthetik in der Parodontologie

Die Deutsche Gesellschaft fir Parodontologie (DG PARQO) lockte dieses Jahres rund 900 Teilnehmer zu
ihrer Jahrestagung nach Darmstadt.

Das Hauptprogramm der Jahresta-
gung begann am Freitag mit dem
Themenkomplex ,Der Frontzahn
mit tiefer Tasche". Prof. Dr. Teughels
brach eine Lanze fiir die Vermeidung
chirurgischer Eingriffe und verwies
auf das unglaubliche Potential der
korpereigenen Heilung und Rege-
neration. Prof. Dr. Wachtel und Prof.
Dr. Stefanini standen gemeinsam
auf der Biihne, um Einblicke in ihre
minimal-invasiven Therapiekonzepte
zu geben.

DG PARO Jahrestagung mit zahlreichen
Hands-on-Kursen

.Rezessionen und schwarze Drei-
ecke in der Front - restaurativ” war
die darauffolgende Vortragsreihe
Uberschrieben, welche keramische
und kunststofftechnische Optionen
zur Verbesserung der Asthetik vor-
stellte. Prof. Dr. Krastl aus Wirzburg
prasentierte Kompositlosungen, die
langzeitstabil seien und auch den
asthetischen Ansprichen der Be-
handler und Patienten standhalten
konnten. Dr. Boldt fiihrte durch das
Disseldorfer prothetische Behand-
lungskonzept bei parodontal kom-
promittierten Frontzahnen. Die fol-
gende Session: ,Rezessionen und
schwarze Dreiecke in der Front- chi-
rurgisch” griff operative Ldsungs-
vorschlage flr dieses parodontale
Problem auf. Unterminierende Ope-
rationstechniken waren das The-
mengebiet von Prof. Dr. mult. Scu-
lean, und Dr. Cairo erganzten diese
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Ausfiihrungen durch die Vorstellung
verschiedener Lappentechniken.
Der Freitag fand den Abschluss in
der Prasentation scheinbar unthera-
pierbarer Falle in der Front unter der
Uberschrift: ,Der stark parodontal
geschadigte Zahn". Am Samstag-
morgen kimmerte man sich um die
Frage, was zu tun sei bei asthe-
tischen Problemen um Implantate,
danach stand die Versorgung von
Patienten mit mehreren fehlenden
Frontzahnen im Mittelpunkt.

AT
FELE Al
Die DG PARO pramierte auch dieses Jahr die
besten Poster und Kurzvortrage

-

Den Abschluss machte das neue
Format ,DG PARO/EAO - Battle
of Concepts”. Prof. Dr. Fickl leitete
gekonnt den fachlichen Schlagab-
tausch zwischen Dr. Adriaens, Dr.
Muhlemann und Dr. Navarro, welche
ihre Konzepte bei schweren paro-
dontalen Erkrankungen in der Front
vorstellten - von Zahnerhalt, Uber
klassische prothetische Versorgung
bis hin zu Implantatrestaurationen.

Die jahrliche Vergabe der wissen-
schaftlichen Preise war ebenfalls Be-
standteil dieses Kongresses, dazu
gehorten: der DG PARO-Disserta-
tionspreis, die DG PARO/meridol®-
Forschungsforderung, der Eugen-
Frohlich-Preis der DG PARO und der
Implantatforschungspreis.

Diese Jahrestagung richtete sich
aber nicht nur an Zahnarzte, sondern
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bot Unterhaltung und Weiterbildung
flir das ganze Team. Der DG PARO-
Teamtag zum Beispiel konzentrierte
sich auf zahnmedizinische Fachan-
gestellte, Dentalhygienikerinnen und
Zahnmedizinische Fachassistenten.
Es wurden aktuelle Neuerungen
praxisorientiert dargestellt und rele-
vante Therapieverfahren prasentiert.
Auch wurde der Forschung eine
Buhne geboten: zahlreiche Poster
wurden gezeigt. Am Freitag wurden
ganztagig Kurzvortrage gehalten.

Neue DG PARO-Prasidentin Prof. Dr. Bettina
Dannewitz und Tagungsprasident Prof. Dr.
Moritz Kebschull

Die DG PARO hat auch dieses Jahr
wieder die besten Poster und Kurz-
vortrage pramiert.

Die nachste DG PARO-Jahrestagung
findet vom 17.-19. September 2020
in Stuttgart unter dem Motto: ,Par-
odontale Therapie im Wandel" statt.

Kontakt: Deutsche Gesellschaft
fiir Parodontologie e.V., Neuffer-
straBBe 1, 93055 Regensburg
Tel.: +49 (0) 941/942799-0, Fax:
+49 (0) 941/942799-22, kontakt@
dgparo.de, www.dgparo.de

Firmenveréffentlichung



Gemeinsam mehr erreichen.
Warum die Privatabrechnung outsourcen?

Die Praxis als Unternehmen sehen,
wirtschaftlich arbeiten: Auf den er-
sten Blick geht das nur auf Kosten
der Zeit fiir die Patienten. Dabei ist
diese Zeit zentral fir die Patienten-
zufriedenheit, die wiederum flir den
dauerhaften Praxiserfolg existentiell
ist. Wie kann der Spagat gelingen?
Konzentration auf die Kernkompe-
tenz: Die Befreiung von administra-
tiven Tatigkeiten und die Abgabe
einzelner Aufgaben an spezialisier-
te Dienstleister, schaffen Raum und
Zeit, sich auf die bestmdgliche Be-
handlung der Patienten zu konzen-
trieren.

Mehr finanzielle Freiraume: Jede
(noch) nicht bezahlte Rechnung ist
wie ein zinsloses Darlehen flir den
Patienten. Durch die 100 % Sofort-
auszahlung gepaart mit echtem Fac-
toring, bei dem die Abrechnungs-
stelle das Zahlungsausfallrisiko
Ubernimmt, entstehen attraktive fi-
nanzielle Freiraume.

Abrechnungsstelle inklusive Finanz-
leistungen als ganzheitlicher Partner:
Als einzige ,Voll-Bank" unter den Ab-
rechnungsstellen bietet die mediserv
Bank Zahnéarzten nahtlos umfang-
reiche Finanzdienstleistungen wie
Geldanlage oder kurz-, mittel- und
langfristig Finanzierungen.
Individuelle Anforderungen definie-
ren und Preis-Leistungs-Verhaltnis
testen: Ein realistischer Vergleich
anhand des gewlinschten Leis-
tungsumfangs zeigt meist, dass ,Sel-
ber machen"” teurer ist als Outsour-
cing. Und nervenaufreibender. Denn
eine Abrechnungsstelle Ubernimmt
fast alle anfallenden Aufgaben der
Privatabrechnung, bietet zusatz-
liche Leistungen und spezialisiertes
Know-how. Die Gebuhren stehen er-
heblichen Einsparungen und einem
Gewinn an Zufriedenheit gegenuber.
Die Leistungen der mediserv Bank
kann eine Praxis drei Monate kosten-
los testen.

Keramik-Implantate ein- und zweiteilig:
jetzt auch in short & ultrashort

Noch vor wenigen Jahren galt das
Dogma, lange Implantate mit einem
moglichst groBen BIC (Bone Implant
Contact) zu inserieren, als unum-
stoBlich. Mittlerweile hat sich die
Erkenntnis durchgesetzt, dass kurze
und ultra-short Implantate (6 mm)
erheblich Vorteile gegenuber langen
Designs haben - bei unveranderter
Stabilitat und Verweildauer.
Wahrend die Konstruktion von zwei-
teiligen Titan-Implantaten als short
und ultra-short Designs kein Pro-
blem darstellen, ist dies bei Kera-
mik-Implantaten nicht ohne weiteres
umsetzbar.

Das Problem liegt in der Verbindung
Implantatkorper-Abutment. Wah-
rend Verschraubungen bei Titan-
Implantaten sehr gut funktionieren,
ist eine Verschraubung bei Kera-

mik ohne Mikrospalt nicht moglich,
egal, ob es sich um eine Schraube
aus Gold, Zirkondioxid, Karbon oder
einem anderen Material handelt.
Diese Schraube verhindert gleich-
zeitig die Konstruktion von short-
oder gar ultra-short-Implantaten aus
Keramik, da die Schraube tief in den
Implantatkorper reichen muss, um
eine solide Verbindung herzustellen.
Champions-Implants geht mit sei-
nem zweiteiligen Keramik-Implantat
.BioWin!" einen anderen Weg. Das
Abutment wird nicht verschraubt,
sondern supra-gingival verklebt. So
ist die Verbindung vollig bakteri-
endicht, da es keinerlei Spalt gibt,
noch nicht einmal einen Mikrospalt
oder einen Hohlraum im Implantat-
korper. Dieser Weg ermaoglicht die
Konstruktion von kurzen und ex-
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Gewinn an Zufriedenheit durch ehr-
liche Bestandsaufnahme und Ent-
scheidungsfreude: Eine Bestands-
aufnahme und individuelle Kosten-
Nutzen-Abwagung lohnen sich in
jedem Fall. Es ist nicht das zentralste
Thema in einer Praxis. Hat man sich
aber einmal damit auseinanderge-
setzt, bleibt danach automatisch
mehr Zeit flir alles andere.

Weitere Informationen Uber das um-
fassende Angebot der mediserv Bank
sowie alle Kontaktdaten finden Sie auf
der Internetseite www.mediserv.de.
Beratung: mediserv Bank GmbH,
Am Halberg 6, 66121 Saarbriicken,
E-Mail: info@mediserv.de,
Telefon: +49 (0)6 81 / 4 00 07 97,
Fax: 06 81/ 4 00 07 87

Firmenverdéffentlichung

mediservn

DIE DIREETBAMEK IN DER PRIVATABRECHNUNG

CHAMPIONS®

trakurzen Implantaten. Champions-
Implants hat jetzt sein zweiteiliges
Keramik-Implantat in den Langen 6
mm und 8 mm vorgestellt, jeweils in
den Durchmessern ¢ 4,5 und @ 5,5
mm. Die Implantate sind, ebenso wie
die Langen 9 - 11 -13 mm (2 4,1 - 4,5
- 5,0) ab Lager verfligbar.

Wollen Sie mehr erfahren? Wir be-
raten Sie gerne:
Champions-Implants GmbH,
Champions Platz 1, D-55237 Flon-
heim, Tel. 0 67 34 / 91 40 80, info@
champions-implants.com, www.
champions-implants.com

Firmenverdoffentlichung
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Curriculum
Sportzahnmedizin

Ab August 2020 in Ihrer Hamburger Zahnarztekammer
Eine Kooperation der ZAK Hamburg mit der DGzPRSport

9
Zahnadrztekammer bGZPR
Hamburg St/




